
(Mehr) LRP

< Menschen mit LRP



Warum eine LRP?

• Man muss nicht warten bis man krank wird, um die Öle zu benutzen

• Prinzip der traditionellen chinesischen Medizin: Prophylaxe

• Am sinnvollsten sind die Öle täglich eingesetzt

• Lebensqualität verbessern: besser schlafen, verdauen und 
entspannen; Stimmung heben

• Ungesunde Dinge im Haushalt ersetzen – vom Reiniger bis zur 
Kosmetik

• Anderen Menschen eine Freude machen



Mit LRP weniger bezahlen



Womit kann ich für LRP überzeugen?



Gesund ernähren

Bewegung

Ruhe- & Stress-Management

Giftstoffe reduzieren

Informierte Selbstpflege

Aktive medizinische Betreuung

Medizinsche 
Versorgung

Lebensweise





Eric Worre: „Ein Termin ist nur dazu da, den 
nächsten zu vereinbaren.“ 
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Tipps zu Punkt 9:

Fragen – die beste Art über die Öle zu sprechen

Welche Öle findest Du am besten?

Welche Öle haben bei Dir funktioniert?

Eine andere gute Frage ist: “Welche Öle benutzt Du nicht?”

Teile mit, wie Du die Öle benutzt. Sprich darüber, wie man die Öle den 
ganzen Tag über benutzen kann. 

Poste auf Facebook etc. Nutze Deine Gruppen, um über Anwendungen, 
Rezepte und Testimonials zu schreiben. 



Noch mehr Tipps

• Schicke kleine Text-Reminder – einen kurzen und freundlichen Text vor dem 
15. über das doTERRA-Öl des Monats und andere Angebote. Oder noch 
besser: rufe an! 

• Biete kleine Anreize: Wenn sie eine LRP über 100 PV einrichten, gibt es von 
Dir zum Beispiel ein Lemon dazu.

• Mache Kennenlern-Termine: Lade Dein Team zu einem informativen 
Kennenlern-Termin ein, entweder bei Dir zuhause oder per Skype oder 
Zoom. 

• Zeige neue Produkte und wie man bestehende Produkte anwendet.



Noch mehr Tipps

• Promote die Nahrungsergänzungen: Erkläre anderen zum Beispiel den 
Wert des Life Long Vitality Packs. Wenn sie einmal den Nutzen 
erkannt haben, werden sie es in ihre Treuebestellung packen. 

• Größere Registrierungen teilen: Wenn jemand zusätzlich zum 
Registrierungskit noch ein paar Öle bestellen will, kann man mit 
Hinweis auf die Treuebestellung teilen. Die Treuebestellung bringt 
Punkte und langfristig deutlich günstigere Preise.



Tolle Idee!



Mindset

• Ist die LRP Teil des Infoabends für Interessenten?

• Wie denkst du über die LRP?

• Mit welchem Gefühl sprichst du über die LRP?

• Was denkst du über deinen Gegenüber?



… noch mehr Menschen mit LRP


